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exxis Factores de Innovacion SAP#

Tecnologia 5G Customer -
Omnicanalidad Centric

Ciberseguridad 10T

Machine Learning
Mas Nube,

Menos Fisico Teletrabajoy  pemocratizacién de

Entornos la IA
Colaborativos



La era de la transformacion digital se trata de

INNOVARo desaparecer...



e =3
Se necesita de una
plataforma central
capaz de procesar

grandes volumenes

de datos y
transformarlos en
conocimiento

Datos Informacion Conocimiento
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exxis ¢Por qué un ERP World Class? SAPZ

Garantia Soporte
Innovacion
constante
Tiempo de Menores costos de
instalacion

mantenimiento



Administracion

<m Logistica -
‘ \ XWMS Flnanza
O Tecnologl’as
i en la nube

Analitico

SAP Business
One

w Business

LA PLATAFORMA DIGITAL PARA LAS

i 'I_'ecnolog 1as EMPRESAS EN CRECIMIENTO
moviles y Web para

toma de pedidos

Grandes voltimenes ProyeCtOS Produccion
de datos Integrado



exxis ¢Por qué SAP Business One? SAPZ

Todo tamano  Alta capacidad de Mejores
de empresa integracion practicas de
nhegocio
Experiencia en la Movilidad y
region disponibilidad
) total
Garantia

Potente capa

o Red de partners
analitica



Alcance Mdédulos SAP Business One

Finanzas

Plan de cuentas.

Segmento de cuentas.
Registro diario.

Comprobante de diario.
Transacciones recurrentes.
Tipos de cambios en multiples
monedas.

Reporte Financiero.

Centro de costos presupuestarios.
Calculo de impuestos a las ventas.

Multiples ejercicios econémicos.
Depédsitos

Cheques

Recibos

Pagos diferidos.

Ventas

Servicioi/ ——

Gestion de oportunidades y pipeline. . ic

Gestidon de contactos. « Planificacion de servicios: -~ Solicitudes ¢
Facturacién recurrente. .

Cotizaciones.

Ordenes. .

Facturas. .

Entregas.

Devoluciones.
Lista de precios en multiples monedas.
Gestion de clientes.

Calculo de utilidades brutas.
Integraciéon con Microsoft Office.
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Alcance Mdédulos SAP Business One

Inventario

+ Gestidon de articulos.

* Consulta por articulos.

» Lista de precios.

* Recepciodn de existencia.

» Liberaciéon de existencias.

* Transaccién de existencias.

» Transferencia entre almacenes.

+ Seguimiento de numeros de
serie.

* Gestion de lotes.

* Gestidn de ubicacion.

+ Seleccién de empaques.

+ Conformacion de Kits.

Produccion

« Lista de materiales.
* Rutas de fabricacion.
« Ordenes de produccién.
* Prondésticos.
» Asistente de planificacion de
requerimiento de materi
(MRP)
* Reportes de recor
« Control piso plani
Estadisticas de

WWW.EXXIS
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@XXIS Fasesy Cronograma de Implementacion SAP’

Implementacion Soporte

Preparacion Puesta en
Final Marcha

Organizacion Modelamiento Parametrizacion Soporte

Administracion Administracion Administracion Administracion Administracion Kick Off
del Proyecto del Proyecto del Proyecto del Proyecto del Proyecto Soporte
Plan | Levantamiento Ui dle @aiiie] 2 Apoyo en Gestion de
de Trabajo de Procesos I Soporte
. Objetivos Capacitacion Pruebas Cierre
Instalacion .. .
y Alcances Técnica Unitarias Proyecto
Logistica Ajuste Plan : Capacitacion Hi
ito de Control 5
Cierre Fase Hito de Control 1 FITIEIEE
Integrales
Modelamiento Preparacion Salida
de Procesos Apertura en Soporte
Hito de Control 2 Hito de Control 4 W
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exxi#s Conclusiones SAP#

1. El cambio es lo unico que no va a cambiar.

2. Lo que vendemos hoy no es lo mismo que vamos a vender manana. Ni tampoco
la manera como debemos venderlo.

3. ¢Como nos diferenciamos de |la competencia? ¢ Nos adaptamos al cambio o
somos propulsores del cambio?

4. Los retos para las empresas hoy en dia también son distintos a los tradicionales.

5. Debemos digitalizar procesos basados en herramientas de tecnologia robustas,
capaces de procesar grandes volumenes de informacién = SAP Business One

6. Los proyectos de implementacion de SAP son un éxito o no por las personas 2
EXXIS y su experiencia
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Experiencia: Metodologia:
- +30 afos en el mercado - Modelamiento de solucién por personal
. +1250 implementaciones SAP B1 certificado.
- +300 colaboradores - Metodologia certificada por SAP.
. +150 consultores certificados - Gestién del cambio avanzada.
. +40 desarrolladores certificados - Gestion de calidad continuo.
Empresa: Post-venta:
- En 7 paises unificados . - Equipo exclusivo.
- Estructura corporativa. - Auditorias gratuitas.
- Mayor # de clientes a nivel regional. - Capacitaciones gratuitas (web).
- Partner #1 por 3 afios consecutivos. - Mejora continua.

- Andlisis de soporte.

WWW.exxXis-group.com
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Av. La Encalada Nro. 1257, Urb. Las
Alamedas - Santiago de Surco
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57977 700 852

robert.flores@exxis-group.com
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